
守成クラブ帯広サイト守成クラブ帯広サイト開設しております。URLは　http://www.shusei-obihiro.jp/です！http://www.shusei-obihiro.jp/です！

事務局　080-0016 帯広市西6条南6丁目3 ソネビル本館3F
　　　　　　　　　　　　　　　TEL 0155-67-1191／FAX 0155-67-1193
　　　　Mail：koho@m.shusei-obihiro.jp （バン通の事なら何でもどうぞ）

編集後記

守成クラブ帯広の会員の皆様、バンバン通信のご拝読ありがとうござい
ます。  
気がつけばあっという間に今年も４月・・・もう少しでゴールデンウィークです。
４月は何事も始まりの時期です、新しい事にチャレンジするには最適な
時期、新しい目標を立て、実行に移して会員の皆様のご商売を繁盛させ
ましょう。
会員の皆様の益々の商売繁盛！にバンバン通信を是非ご活用下さい。
広告、記事、その他ご意見ご要望などございましたら是非ひと声かけて
下さい。　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　広報委員　三浦直也
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守成掲示板

●日時：　５月　７日（月）・18:28～
（18：25には着席して頂けます様、よろしくお願い致します。）

●会場：帯広東急イン
（帯広市西1条南11丁目２　　 TEL ０１５５-２７-０１０９）

第98回仕事バンバンプラザ帯広

５月皐月例会

　創友塾とは、「[創]設者と、[友]に守成の理念を普及させるための[塾]」
創設者の考える守成理念を、広く会員に伝えるために、守成理念を正
しく理解し、正しく伝えるためのスキルを学ぶ場所です。冊子「守成クラ
ブを宝の山にするために」に書かれている理念を、共有しましょう。

■と き 　　２０１２年４月２６日（木）　１７時３０分受付　１８時開始
■ところ　　　 帯広東急イン（帯広市西1条南11丁目2　0155-27-0109）
■講 師 　　　伊藤小一　創友塾塾長（守成クラブ創設者）
■参加資格　創友塾塾生（塾生は、正会員で本部の審査を通った者です。
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　詳しくは事務局までお問い合わせください。）

創友塾　第9回講座の御案内

びっくりバンバンマーケット２０１２
■開催日時/2012年
　　７月２１日（土）11：00～19：00
　　７月２２日（日）10：00～17：00
■開催場所/とかちプラザ
　１Fアトリウム及び南側屋外広場
びっくりバンバンマーケットは、守成クラブ帯
広の会員間で購入販売を行う場として、また
守成クラブ帯広を広く伝え市場拡大に貢献
することとともに、会員全員が協力しあい、
更なるビジネスチャンスを作り出すことを目
的としております。

第11回全国会員大会が開催されます。
■開催日時/２０１２年５月１３日(日) 
■開催場所/京王プラザホテル札幌
■参加資格/正会員・創友塾塾生優先

会員活性化委員会からのお知らせ

　今回のバン通に守成クラブ帯広入会案内を数枚同封しました。
準会員は、ゲストを探す為に使ってください。
正会員は、会社に置いたり、持ち歩いて守成クラブの市場拡大に役立ててくだ
さい。
　貴方は守成クラブに何人の会員を入会させて、どのくらい市場拡大に貢献し
てますか？
　現在の正会員の中で複数人の市場拡大をした方は数名しか居ません。守成
での売り上げを増やすことは、守成クラブの中でお手伝いをし、目立つことが
大切です。しかし仕事の関係上お手伝いが中々出来ない方は、市場拡大（新
規会員を増やす）ことを通じて守成に貢献しましょう。
　平成２４年７月末　守成クラブ帯広会員数３００名を目指しましょう。
注）今回配布した入会案内は昨年の物で、売り上げ目標が１０億となっていま
すが、今年の目標は１５億です。
　正会員の方で、ご自身が入会させた準会員が早く正会員になれる様協力し
正会員を増やす事が売り上げを増やす事に繋がります。

道東大会（帯広開催）
■開催日時/２０１２年８月２５日(土)
※詳細は実行委員会で検討中です。

●代表世話人挨拶（2P)
●卯月例会紹介(2P)
　・車座商談会
　・ブース出店
　・乾杯（佐々木貴祥さん）
　・商談懇親会

●今月のひと汗さん紹介(3P)
（本田孝幸さん、稲辺幸司さん、渡辺裕子さん)

●守成塾に参加して(3P)
（浅見大介さん、佐藤育愛さん、手塚順子さん)

●守成的特集（車関係）（4P～5P)
●商談縁結び(6P～7P)
（引地宣善さん、松久みどりさん）

●BANTSU PUSH!(お役立ち情報)（7P）
（新茶のおいしい淹れ方　山下裕子さん）

●守成掲示板（8P)
　・会員活性化委員会からのお知らせ
　・創友塾第9回講座帯広開催の御案内
　・びっくりバンバンマーケット2012の御案内
　・第11回全国大会開催の御案内
　・道東大会開催の御案内
　・5月(皐月)例会の御案内

●編集後記 今月の出発進行～！　

阿部勝利さん
（株式会社e-style）

「第１回バン通クイズ DE プレゼント」抽選風景

※豪華景品が当たりました。

一人はみんなのために、
みんなは一人のために。

守成クラブ帯広／仕事バンバンプラザ

毎月の市場拡大目標 11社以上 取引先に紹介したくなるようなクラブ作り！　それが市場拡大につながるのです！

守成クラブ帯広 会員数
（４月１０日現在）

　　正会員　１３４名
　　準会員　　９８名　　
　　合　　計　２３２名

バン通クイズDEプレゼント

守成クラブ帯広の第１回例会の
参加者は、18名である。

YES or NO
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■【会員】車座商談会
（この時間帯にゲストの皆さんには「守成クラブとは」の説明がありました。）

※車座商談会では、皆さんがそれぞれ工夫を凝らしてのPRが行われました。
（守成クラブの名物その１、ﾁﾗｼ･商品ｻﾝﾌﾟﾙ等用意しての3分間PRです！）

■乾杯
えすたま合同会社　佐々木貴祥さんの
アツ～イ言葉の後の「かんぱ～～い」で

商談懇親会へ突入です！

■ブース出店

☆守成クラブの名物その３

■
商
談
懇
親
会

各会員が趣向を凝らしたブースを出店し
ています。
商品を守成特別価格で販売、自分の製品
(作品)を展示即売しながらオリジナル品
の制作を受注、
パネル等によ
り自社の営業
活動内容をPR、
体験による業
務PR、出店の
形態は自由で
色々です。
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　新年度の４月例会も終わりましたが、
１５３名の参加登録という事で「１６０名以上
の例会の実施」は出来ておりません。根拠
なく「１６０名以上」を掲げた訳ではなく、守
成クラブの最も重要である例会を、活発な、
また、商談実績がより多く達成する事を目
的と考えております。
　現在わがクラブの正会員の例会の出席
者数は９０から１００名となっています。その
数を１３０名まで引き上げる事を目標とし、
先月の世話人会において「ARS１３０」（あ

んていしたれいかいをするためにせいか
いいん１３０の出席）を名目として活動して
おります。
　個々の会員が自分が紹介して入会して
頂いた会員の動向や、委員会において欠
席がちの会員の方々に出席を促す。これ
らの積み重ねが目標に達することと考えます。
　４月２６日創友塾、５月１３日第１１回守成
クラブ全国会員大会、５月７日守成クラブ
帯広１６０人例会。
以上ご協力お願い申上げます。

守成クラブ帯広　代表世話人
有限会社ビィウィーズ　代表取締役　星　光浩

卯月例会（第97回トップのための商談交流会）
「仕事バンバンプラザ　帯広」誌上再放送！

※当日欠席　２　名（内無断欠席　０　名）

４月９日例会出席者数（　）内は前回
正会員  ９４名（　９１）準会員　３３名（　３１）
ゲスト　１３名（　　６）他地区　１２名（　　９）

合　計１５２名（１３７）　
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　2010年8月に入会以来、多くの会員さんにご利用
いただいていますが、この度『縁結び』というお題で
機会を頂戴いたしましたので、一件ご紹介させてい
ただきます。
　日々守成の活動にも力を注ぎ、いつも明るく一生
懸命なリバティママの田村晋美さんが、昨年の６月
治療に来て下さいました。肩から背中のコリやそれ
に伴う頭痛を治療。診ているこちらが辛くなるほどの
ウン十年来の頑固な症状の為、そう簡単には治りま
せんでしたが少しずつ改善し、今も疲れが溜まった
時にはご来院いただいています。そんなある日、田
村さんからお母様に美容鍼灸の施術をプレゼントし
たいというご相談を受けました。お母様のお悩みに
対して効果を感じていただくには最低でも5回は必
要ということで、5回分を守成価格でご提供。お母様
も大変喜ばれ5回の施術が終わった今でも通ってい
ただいています。そして、お母様がお友達に話され
たところその方も興味を持って下さりご来院。美容は
もちろんですが、くびや肩のコリ・顎関節症など、気
になる症状も一緒に治療できるところを気に入って
いただき通院して下さっています。

　このように、一人の会員さんの後ろにはご家族や
ご友人、お知り合いとたくさんの繋がりがあります。
治療技術はもちろんですが、カラダに不調を感じ
た時、周りの人が痛くて困っている時、キレイにな
りたいという人がいた時、そんな時に思い出してい
ただけるような、会員同士・人間同士の関係性作り
が必要であると改めて感じています。
　入会以来20回の例会中、18回出席。ここにきて
ようやくある程度の会員の方の顔と名前が一致し
てきました。それでもまだまだお仕事内容がわから
ない方がたくさんいらっしゃいます。私がわからな
いということは、私もわかってもらえていないという事。
これからもゆっくり確実に「知り合い」を増やして、
ご縁による商売繁盛に繋げていきたいと思ってい
ます。
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　はり・きゅうサロンMOXA　　　　　　
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　松久 みどり

１．よく沸騰させたお湯を、湯冷ましや、湯のみなどにとって冷
まします。
７０度くらいが適温といわれています。
２．お湯を冷ましている間に急須に茶葉を入れます。新茶の場
合は少し多めに、２～３人分で８gほど。大さじ２杯分を目安に
してください。
３．冷ましていたお湯を急須に入れ、葉が開くまで３０秒～１分
程度、時間をおきます。
４．お茶を湯飲みに注いで行きます。お茶の濃さに差が出ない
ように、少しずつ順番に注ぎ、次に逆まわりに注いでいきます。

５．急須にお湯を残さないように、最後の一滴まで注ぎきって
ください。
※急須から落ちる最後の一滴は新茶の命です。急須を振っ
て、最後まで出し切ることによって、２煎目もおいしくなります。
また、１煎目を入れ終わったら、急須の口の反対側をポンッ
と叩き、茶葉を中央に移動させ、急須のフタをずらしておくと
蒸れが進まず、２煎目も美味しく入れられます。
６．２煎目は熱いお湯を入れすぐに注ぎ、同じように湯飲み
に注いでください。

冷ましたお湯で甘みとコクを、熱いお湯で香りとカテキンを楽
しんでください。

守成クラブ帯広　お役立ちこ～な～

新茶のおいしい淹れ方

各月連載で、各会員の皆さんからの仕事・暮らし・身体
etcのお役立ち情報を掲載していきます。
皆さんからの積極的な投稿を募集しています。

そろそろ新茶の時期に入ります。今回は、新茶の美味しい淹れ方をお知ら
せしますので、　急須で、じっくりと美味しい新茶を淹れ、ほっくりと春を感じ
てはいかがでしょうか？

お茶の山下園　山下裕子

皆さん、壇上ではドンドンPR（自分・自社・
他社・他者）しましょう。
それが守成クラブです！
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正会員（赤バッチ）貸与

会員拡大貢献賞（がんばれ盾）受賞 会員拡大貢献賞（がんばれ盾）受賞

　守成クラブ帯広会員の皆様いつもお世話になって
おります。今回は、私の守成クラブで売ったお話を
書かせていただきます。
看板制作施工の（有）ヒキチ工芸は創業３８年、私は
看板屋歴１０年になります。今まで大・小様々な形に
残る看板の仕事をしてきました。
当社は、昔から地元企業より札幌・東京・大阪の大
手広告代理店・メーカーをターゲットに商売してきま
したが、近年の不景気で大手メーカーが軒並み広
告費の削減に取り組み、苦しい時期でした。そんな
時に私は修業先の札幌の看板屋から戻り、地元企
業を大事にしたいと思って奮闘していた矢先、偶然
にも有限会社あさひ代行さんの栗原社長に出会い、
守成クラブに入会しました。
(栗原さんは、趣味で飼っていた放し飼いの鶏の卵
を買いに来てくれていた常連さんでした)
お陰様で少しずつ地元の仕事が増えてきました。
仕事は、顔の知らない人からのメールより、お客様と
直接会って進める方が責任感や達成感が大きくなり
ます。
　守成クラブで１番取引額が大きかった仕事は、丸
富士三浦建設株式会社の三浦社長に依頼された、
大通６丁目にある「シニアハイツ鳳悠」の看板。いつ
も前を通るたびに嬉しくなります。
私の住宅もマルフジさんに建てていただきました。
色々とわがままを聞いてくれたので、僕もシニアハイ
ツ鳳悠の看板で喜んでいただけるよう沢山サービス
して気持ちよく仕事ができました。やはり地元の仕
事は良いですよね！顔を合わせてコミュニケーション

を取り、そこからまた仕事を紹介したり、出会いが
生まれる。
　他にも沢山の守成会員さんからも、お仕事いた
だき感謝しています。
　広告・看板業界は仕事が減る一方でしたが、お
陰様でご新規様も増え、売上も上がり２３年度は黒
字決算になりました。
　今はまだ、守成のお仕事は売上全体の８％にも
満たないですが、いい仕事をしてドンドン増やして
いけるように頑張ります！

　最近気がかりなことがあります。それは、準会員
さんの例会参加率が低いことです。
せっかく守成クラブに入ったんだから活用しましょ
う！
あなたの事を必要としている方は必ずいます！
まずは例会に参加しましょう！そして自分を知って
もらい信頼関係を築いて行く事をこれからも継続し
ていく事が大事です。

　僕の日常の仕事風景やグルメレポートを載せたブ
ログ｢ヒキチ工芸　ブログ｣で検索してみてください。
守成会員さんの看板も沢山紹介していますよ！毎
日１００人から多い日で５００人位見ているので宣
伝効果もかなりありますので一度ご覧下さい。
これからもどうぞ宜しくお願いいたします。

(有)ヒキチ工芸　ｻｲﾝﾌﾟﾗﾝﾅｰ　ヒキチノブヨシ

商談縁むすび

■住所　帯広市東9条南4丁目5-4
TEL 0155-26-0220
FAX 0155-66-4064
携帯 090-8898-8744

【業務内容】
電気・通信設備 設計・施工

■住所　帯広市西16条南1丁目47-1
TEL 0155-34-3670 
FAX 0155-34-3684
携帯 090-3116-7608

【業務内容】  建設業

■住所　帯広市大通南10丁目
　　　　　　　　　　　　　　名門ビル３F
TEL 0155-23-9877 
携帯 090-3899-1645

【業務内容】  飲食（スナック）

有限会社幸誠電設
取締役　本田孝幸さん

ファニーガール
代表　渡辺裕子さん

株式会社北栄工業
専務取締役　稲辺幸司さん

第５回守成塾開催
２０１２年３月１６日（金曜日）１８：３０より　とかちプラザに
て第５回守成塾が　守成クラブ全国連絡協議会　守成
理念の普及特別顧問のオフィスこすぎ代表小杉允利さ
んを講師に招いて開催されました。
５８名の会員が【守成クラブ「世話人」の会員に対する役
割】を題材にした講演に聴き入っていました。

感想を３名の会員に聞いてみました。

ランチ＆カフェ 回廊　代表 浅見大介さん

　会員数はルーティンワークをこなせば自然に増えてゆくものと
思っていました。
が、現状はそうはいかず毎月の会員数の増減に一喜一憂して
みたり、退会される方が出る度に無力感を感じる事も多々ありま
す。
そこには「守成クラブ帯広はどのような会を目指し、どうやって
成長させていくのか」という思考が抜けていたからです。
常にその観点に立ち行動する、仲間と共有する。今回の守成
塾に参加して教えられたことです。
　他にもおもしろい話はたくさんありましたから、参加できなかっ
た会員さんはぜひ参加した方に聞いてみてください。
勝毎の社長を入会させて商談実績にカウントする話とか。内拡
大と外拡大の話とか。
まだまだやれる事はたくさんあります。

シュガーハウスプロダクト　代表 佐藤育愛さん

　今まで、守成に入会させて頂き、一年間、例会等に参加させ
て頂いておりましたが、正直な処、今一つ理解出来ない、又、
疑問に思う部分が多々有ながらの参加でした。
　今回、特別顧問　小杉様の講演を聞かせて頂いて、守成クラ
ブの存在意義、目的を大変解り易く御説明頂き、多少なりとも、
理解出来た事は、私にとって、とても有意義な時間になったか
と思います。
　今後のビジネスチャンス、又、守成に今後どのような会員を迎
え入れるべきなのか、考えるきっかけと成りました。
　人それぞれ、当然、考え方、捉え方が違うでしょうが、何か一
つでも、必ず得る物が有るかと思いますので、今後の、守成塾
に又、参加させて頂きたく思います。
有り難うございました。

エステ＆マッサージ JUN CORPORATION  
                          代表 手塚順子さん

　最後に・・・と小杉特別顧問が口をひらいた。
勝ち戦はわからない。
負け戦は原因が必ずある(わかる)。
何故こんなにやめていったのだろう・・・という問題点をしっかり
話し合う事が大切なんだ。
そういった所なら是非行ってみたいと思える帯広の目指すビジ
ョンを示すんだと・・・
足のひっぱりあい、もんくのたれあい、そんな所に入りたいと思
うかい？・・・と話された。
　入会して４ヶ月、私の中にたくさんのモヤモヤがあった。何な
のだろう･･･？と守成塾に参加して小杉顧問からたくさんの事を
学びました。
・守成クラブの目的は商談成立なんだまず買う事からはじめる
貴方自身を売る
貴方自身を売れなくて仕事は売れない
・自分から入会しなかった人が他の人から入会する。その事で
緑バッチが小さくなるのではなく、大歓迎してあげて下さい。
・小一さん(守成クラブ創設者)の心の大きさをわかってほしい。
刺激的な方だが、質・人格・規模を高めて誇り高い守成にして
いるんだ。
・世話人は大変だけど、仲間なんだから役割が違うだけ。エラ
そうな事は言えないのです。
上から目線なんてもっての外。言動・行動にも気をつけて、信
頼関係を作ってゆく事なんだ。
「世話人は偉いわけではありません。勘違いしないで下さい」
もし勘違いしている方がいたら･･･今すぐ世話人から外れて下
さい･･･。ともお話しされました。顧問が体験された貴重なお話
しもたくさんありました。
　今ある自クラブは、先輩達が苦労されて培ってきた宝箱なんだ
と、心から感謝の気持ちでいっぱいになりました。
　今こそ、手と手をとりあい共に歩み始める事が、質の高い帯広の
自クラブの発展・拡大につながるのではないかと確信しました。




