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事務局　080-0016 帯広市西6条南6丁目3 ソネビル本館3F
　　　　　　　　　　　　　　　TEL 0155-67-1191／FAX 0155-67-1193
　　　　Mail：koho@m.shusei-obihiro.jp （バン通の事なら何でもどうぞ）

編集後記

　桜も咲いて、やっと春らしくなってきた今日この頃。

暖かくなってきたら「どこか遠くへ行きたい病」が発症。

地図を眺めながら、いろいろと想像(妄想?）しています。
　頭の中で旅程を考えていると、なんとな～くどこかに行った気分になっ
ています。
　実現出来るかどうかは別として、たくさんのプランが出来上がってます。
近いうちにどれかひとつでいいので、実際に行ってみたいと思ってい
ます。　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　広報委員　杉村安朗
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守成掲示板

●日時：　２０１２年　６月　４日（月）・18:28～
（18：25には着席して頂けます様、よろしくお願い致します。）

●会場：とかち館
（帯広市西７条南６丁目２　　 TEL ０１５５-２４-１０４０）

第99回仕事バンバンプラザ帯広

６月水無月例会

　この度、会員活性化委員会にて、花見とフリーマーケットのミックスイ
ベントを企画いたしました。
　内容は、ウエスタン様にて花見を楽しみながら、ご参加される会員の
皆様が各自販売したい商品を持参し、その場で売買する事で、会員同
士の親睦を深めるとともに、商談実績向上を図るものです。
出店料は発生しませんが、販売する際に必要な物（テーブル・シート
etc）も各自でご用意いただけますよう、宜しくお願いいたします。
開催日：２０１２年６月１７日（日）
場所：ウエスタン本店（帯広市南町東３条１丁目1）
時間：11：30～14：30
締め切り：平成２４年６月５日（火）　定員４０名

びっくりバンバンマーケット２０１２
■開催日時/２０１２年
　　７月２１日（土）11：00～19：00
　　７月２２日（日）10：00～17：00
■開催場所/とかちプラザ
　１Fアトリウム及び南側屋外広場

　びっくりバンバンマーケットは、守成クラブ
帯広の会員間で購入販売を行う場として、ま
た守成クラブ帯広を広く伝え市場拡大に貢
献することとともに、会員全員が協力しあい、
更なるビジネスチャンスを作り出すことを目
的としております。

　皆さん、仲間の商売はしっかり把握できていますか？
「守成メンバーから買いたい気持ちはあるけど、誰が何を販売しているか良く
わからない（ピンとこない）から、ついつい他で買ってしまったよ。」なんて経験
はありませんか？
ではまずは知ることから始めましょう。
　商談実績向上委員会で開催する「ギブアンドテイク」に参加して、多くの仲間
の商売を短時間で知り、興味があればその仲間に伝えてあげましょう。お客さ
んを紹介できると伝えてあげましょう。
　そして商談成立となったとき、その仲間は、お客様である“あなた”の事を決し
て忘れることなく、会社や業種、販売商品もしっかり覚えてくれて、心強い“あな
たの商売の協力者”になっているのです。
　また、せっかく「ギブアンドテイク」に参加するのですから、あなたからも仲間
に自分の商売を説明してあげましょう。もしかすると、興味をもった仲間達から、
いい知らせが来るかもしれません。

道東大会（帯広開催）
■開催日時/２０１２年８月２５日(土)
※詳細は実行委員会で検討中です。

第84号
2012年5月17日

■商談実績向上委員会

■会員活性化委員会

（委員長　阿部勝利）

※詳細問い合わせ＆申込先
リバティ代表　田村くにみ
携帯：080-3233-9230　FAX：0155-23-2552
mail：　kunimi116@softbank.ne.jp

第1回　ギブアンドテイク　～聞きたい、買いたい、伝えたい～　を「とかち館」にて開催！
開催日時：２０１２年６月２２日(金)　19：00～21：00

●代表世話人挨拶（2P)
●皐月例会紹介(2P)
　・車座商談会
　・ブース出店
　・名刺交換会
　・乾杯（湯浅勝利さん）
　・商談懇親会

●今月のひと汗さん紹介(3P)
　　（高瀬浩二さん、手塚順子さん)
　　（三浦尚史さん、湯浅勝利さん、氏家知己さん）
　　（内田知数子さん、池田邦幸さん）

●守成的特集（建築・家具・内装・ｴｸｽﾃﾘｱ）（4P～5P)
●商談縁結び(6P)
　　（高瀬浩二さん）

●創友塾に参加して(7P)
　　（佐々木貴祥さん、鳴海勝利さん、山中新一さん)

●守成掲示板（8P)
  ・商談実績向上委員会からのお知らせ
　・会員活性化委員会からのお知らせ
　・びっくりバンバンマーケット2012の御案内
　・道東大会開催の御案内
　・６月(水無月)例会の御案内

●編集後記

今月の出発進行～！　

山口裕美さん
（アイリオ生命保険株式会社）

「バン通クイズ DE プレゼント」抽選風景

※豪華景品が当たりました。

一人はみんなのために、
みんなは一人のために。

守成クラブ帯広／仕事バンバンプラザ

毎月の市場拡大目標 11社以上 取引先に紹介したくなるようなクラブ作り！　それが市場拡大につながるのです！

守成クラブ帯広 会員数
（２０１２年５月１２日現在）

　　正会員　１３２名
　　準会員　　９８名　　
　　合　　計　２３０名

バン通クイズDEプレゼント

守成クラブの創設者である伊藤
小一氏には、年に前期と後期そ
れぞれ１回ずつの合計２回の誕
生日がある。

YES or NO
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■【会員】車座商談会
（この時間帯にゲストの皆さんには「守成クラブとは」の説明がありました。）

※車座商談会では、皆さんがそれぞれ工夫を凝らしてのPRが行われました。
（守成クラブの名物その１、ﾁﾗｼ･商品ｻﾝﾌﾟﾙ等用意しての3分間PRです！）

■名刺交換■ブース出店
☆守成クラブの名物その２

☆守成クラブの名物その３

■
商
談
懇
親
会

各会員が趣向を凝らしたブースを出店し
ています。
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　去る４月２８日に札幌で開催されました北
海道代表世話人会議、また、５月１３日の
全国会員大会におきまして確認されたこと
は、守成クラブは、「守成クラブを宝の山に
するために」また、「創友塾」の理念をもと
に活動・行動することが明確にされました。
この事は帯広ではすでに実践しておりま
すが、帯広会員の皆さまにも全国的な動き
になっていることを報告致します。
　現在例会参加において、例会の1週間
前に出欠のご返事を頂いておりましたが、
７月例会より、欠席のときのみFAXまたは
メ－ル、WEB上で頂くことと致しました。

最も重要な例会参加は義務ではなく、入
会金・年会費を支払って入会し、仕事をす
る権利を取得したものです。したがって権
利を放棄するときに欠席のご返事を頂くも
のと致しました。
　例会は事務局を中心に書類作りや、総
務・例会委員会が袋づめなど、各委員会
が準備に奔走しております。また、直前
のキャンセルや無断欠席は各委員会や事
務局、また、開催ホテルにも多大な迷惑が
かかっております。このような場合、キャン
セル料や罰金は、会として徴収することを
明確にお知らせ致します。

守成クラブ帯広　代表世話人
有限会社ビィウィーズ　代表取締役　星　光浩

皐月例会（第98回トップのための商談交流会）
「仕事バンバンプラザ　帯広」誌上再放送！
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えすたま合同会社　佐々木貴祥さん

『先日、創友塾に参加しました。』
　三次会まで参加させていただいたのですが、この会を大切
にしたいと思う心が、更に大きくなったと同時に、一人ひとりが、
結局は自分自身のために、自分の会社のために、良い会にし
て行かなければならないと言う事を強く思いました。
　それは、他人事では無く、まさしく自分の事として、行動を起
こす必要があると言う事だと思います。
　批判をするのは簡単です。陰でグダグダ言うのも、自由です。
でも、そこからは何も生まれなければ、プラスにもならない。
　折角参加した会であり、折角知り合った仲間です。
お互いの商売が、より良くなるために、一人一人が考え、行動
を起こす事が結果に繋がって行くと思います。
　これからも、守成塾や創友塾の機会があると思います。
まずは、そこに飛びこんで、自分から理解しようと言う行動を起
こす事も大切な一歩だと思います。生の声を、直接聞いてみ
てください。きっと違うものが見えてくると思います。
　みんなで頑張りましょう！

有限会社プリネーム　鳴海勝利さん

『創友塾に参加して』
 ４月２６日２回目の参加である。１番前の席で一時間半集中し
て受講し、当社の考え方、方向性と照らし合わせながらあっと
いう間に終了の時間になってしまいました。
塾長の一言一言が私自身に勇気と元気を頂ける内容でした。
　しかし、５月１１日にこの作文を書きながら、よく考えました。
塾長（創設者）はそんなことを伝えたくて帯広に来ている訳では
ない、創友塾で学びしっかり理解しそれをどんな人にでも自信
をもって伝えられること、そして会員拡大、守成クラブの運営に役
立てて下さい、ということなのだ。
　まったく自分さえよければいいというダメな考えでした。

会員拡大が命、法人経営者の会であることの徹底など、（宝
の山にするために）には重要な項目が九つある。
　創設者はこれだけの全国的法人経営者の会を創ってくれ
ました。
　創設者がいなければ守成クラブありません。『宝の山にするた
めに）に文句がある人は、自分で「なんだかクラブ」とか「何とか
会』ってつくればいいんです。
　私は、守成クラブ会員間商談が活性化され、守成クラブを
強くそして、宝の山にしなければならないと創友塾に参加し
再認識しました。

株式会社カーフハム・山中牧場　山中新一さん

　知人に勧められるがままに守成クラブに入会したのが昨年
の7月で、まだ1年にもならない者が今、勧められるままに創
友塾に入塾し、今回初めて1時間30分の講座を聴かせてい
ただいて、聴き入ってしまいました。
　自分が経営している山中牧場と十勝カーフハムを塾長が
講演された言葉と重ね合わせて考えて見て、仕事創りの大
事さと両社の違い、牧場は、肥育牧場に育成牛を買ってい
ただき、肥育成績を上げて儲けてもらい、更に多くの牛を
買っていただく。
　カーフハムは、他に無い美味しいハムを食べていただく。
でもどうやってハムを食べていただけるか？買っていただけ
るか？を考えていかなければならない。
　塾長の講座を聴かせていただき、どうしていけば良いのか
というのがうっすらでは有りますが、見えて来たような気がし
ます。
　守成クラブが、自分にとって何であるかやっと分って来た
者が、今度は創友塾が自分にとって何であるか分るには、も
う少しかかるのかとも考えてしまいました。

皆さん、挨拶は懇親会でしましょう！
とにかく名刺交換です。

■乾杯
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　２０１２年４月２６日（木曜日）１８：３０より帯広東急イン
にて創友塾第１１回講座が、伊藤小一　創友塾塾長（守
成クラブ創設者）を講師に開催されました。
　３人の会員にそれぞれ感じた事を聞いてみました。

帯広アートコーヒー株式会社　
湯浅勝利さんの
優しい雰囲気での「かんぱ～～い」で

　　　　商談懇親会へ突入です！

２０１２年５月７日例会　出席者数（　）内は前回
正会員　　９２名（　９４名）　準会員　　３６名（　３３）
ゲスト　　　４名（　１３名）　他地区　　　８名（　１２）
合　計　　１４０名（１５２）

※当日欠席　２　名（内無断欠席　０　名）
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正会員（赤バッチ）資格取得

「鬼瓦賞」受賞
（5社の紹介で「鬼瓦」贈呈）

「会員拡大貢献賞」受賞
（３社紹介で「がんばれ盾」贈呈）

　私も守成に入会して5年目を迎えました。
守成の皆さんが当社をご利用頂く回数も増え、たくさん
の紹介も頂き、大変感謝する今日この頃です。私も少し
でも皆さんのお役立てる様、頑張りたいと思います。
　当社は融雪工事とタイヤの専門店です。
最近では守成の仲間に何度もタイヤを購入頂き、ツー
カーの間柄に成ってきました。
　「高瀬さん、任せるからボクのタイヤ新しくして！」と声
が掛かります。
　初めの頃は8種類ぐらいのメーカーを特価で見積もりし
て選んで頂いてましたが、今は価格も聞かずに「あなた
に任せるから」と注文が来ます。私も仕事がし易くなりま
した。
　これも例会と委員会を休まず参加し信頼関係が出来て
きた結果だと勝手に思ってます。
　又、昨年の10月にトップス平川社長にご紹介頂き、群馬
の守成会員が車とボイラー・ストーブの燃費を向上させる
画期的燃料添加剤を販売する代理店を募集しているぞ
と話が有り、当社で調査とテストを重ね、今春から販売の
運びと成りました。
　時代の流れに合った商品で当社にピッタリの物でした、
これも商談縁結びの一つの有り方だと感じました。
私も皆さんとの仲間意識を高め、互いの商売繁盛を考え
た行動をとることで、少しでも恩返ししたいと考えてます。

　ここで最近感じる事を少しお話します。
皆さんは守成クラブでの活動を有意義なものにしていま
すか？商談成立していますか？
　私たちが入会した時、何を感じ何を目的に入会したか、
もう一度考えてみましょう。

　守成は自分の商売繁盛を期待して入会したのではあ
りませんか？
　期待通りのクラブに成っていますか？
　売上が上がらない、商談まで行かないという方は、ほ
とんどの場合、貴方自身に問題があります。
　例えば、PR不足、スケジュール管理不足、積極性に欠
け信頼関係を築けない、など色々あります。
　ではどの様にしたら良いのでしょうか？
それは貴方自身が変わる事だと思います。
　面倒だと思わず、まずは守成クラブの手伝いをしま
しょう。委員会活動しましょう。
　ホームページの会員名簿の整備をしましょう。
現在の自分の取引業者を選別し、守成会員間で出来
るだけ取引しましょう。
　市場拡大に貢献しましょう。
とにかく出来る事からはじめましょう。
　人は変化を嫌います。
でも経営者は常に変化を求め商売繁盛を追求しなけ
れば成りません。
　自己責任で行動し結果がでない事を会や他人のせ
いにしては成りません。
　随分勝手な事を上から目線でお話しましたが、より良
いクラブにするために、皆さん一人一人が現状に満足
せず、変化を求め挑戦する事が大切だと思います。

　第一印象が非常に良いと言われ続け早５０年。
タイヤ交換もあと何年出来るのでしょうか。
　早く若い従業員が欲しい高瀬です。
　これからもどうぞ宜しくお願い致します。

商談縁むすび

■住所　帯広市西17条北1丁目37番8号
TEL 0155-38-2528　FAX 0155-38-2534
携帯 090-3774-6800

【業務内容】
融雪工事・住宅リフｫーム
タイヤ販売保管

【趣味・特技】
借金返済HC無し
ｺﾞﾙﾌHC8.0、麻雀HC3.0
ﾃﾞｨｽｺﾀﾞﾝｽHC2.0

■住所　帯広市西5条南39丁目5-6
携帯 090-8903-7452

【業務内容】  エステ＆マッサージ
　　　　　　　　　　　　　（完全予約制）
【趣味】　ゴルフ

■住所　帯広市西16条南4丁目21-19
TEL 0155-35-5757 
FAX 0155-38-2515 
携帯 090-8709-9890

【業務内容】  業務用コーヒー・飲料・
食料品等の卸売り販売

有限会社タカセ　代表取締役　高瀬浩二さん

帯広アートコーヒー株式会社
代表取締役　湯浅勝利さん

正会員（赤バッチ）資格取得

正会員（赤バッチ）資格取得

正会員（赤バッチ）資格取得

正会員（赤バッチ）資格取得

■住所　中川郡本別町北3丁目3
TEL 0156-22-2576
FAX 0156-22-2614 
携帯 090-9003-9928

【業務内容】  花店

ワンコインフラワー
代表　内田知数子さん

■住所　河東郡音更町
　　　　　　　　木野大通東1丁目3-7
TEL/FAX  0155-31-6310 
携帯 090-8900-4127

【業務内容】  測量

ジョイントワーク
代表　氏家知己さん

■住所　河東郡音更町
　　　　　　　　　　木野大通西2-6-5
TEL/FAX 0155-31-8249 
携帯 090-7517-4060

【業務内容】  通信業

ユートクプランニング
代表　池田邦幸さん

■住所　河東郡音更町字東和東1-18
TEL/FAX　 0155-32-4022 
携帯 090-8899-1974

【業務内容】  農業

三浦農場
代表　三浦尚史さん

JUN CORPORATION　代表　手塚順子さん

　私も入会して5年目になり、年に1人は守成
会員を増やそうと務めてきました。
その結果５名の紹介ができ、鬼瓦を受賞し大
変嬉しいです。
　弊社は融雪工事とタイヤの専門店です、
特にタイヤの販売と保管業務には守成の皆
さんにお世話になってます。特徴としては予
約制でタイヤ交換しますので待ち時間が少
ない！又、保管の場合はタイヤの裏表を洗
浄しますのでエンカルによる腐食も軽減され
ます。会社や自宅にタイヤを置いてる方、時
間とスペースの節約には是非(有)タカセをご
利用ください。

　３名の会員拡大で頂ける賞なのですネ。そ
の時あー、ご”縁”なんだナと思いました。
縁あって入会させて頂き、縁のあった方が会
員になって頂き、そして、私の縁も皆さんの縁
となって広がってゆく事に、心からよろこびを
感じます。縁があったからこそ守成クラブのた
くさんの方々と出会い、毎月商談ができる事
を幸せに思います。
　これからもよろしくお願いします。
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（有限会社タカセ　高瀬浩二さん）






